
Einsteigen – Aufsteigen
Würth Logistics ist ein unabhängiger Spezialist im Bereich Logistik. Unsere Kunden profitieren von unseren 
weltweiten Verbindungen mit verschiedenen Logistikdienstleistern. Die Würth-Gruppe ist Weltmarkt- 
führer in ihrem Kerngeschäft, dem Handel mit Befestigungs- und Montagematerial. Sie besteht aktuell 
aus über 400 Gesellschaften in 80 Ländern und beschäftigt über 83‘000 Mitarbeitende. 2021 erzielte die 
Würth-Gruppe einen Umsatz von 17.1 Milliarden Euro.

Weitere Stellen finden Sie unter www.wuerth-gruppe.ch/Karriere

info@wurth-logistics.com · www.wurth-logistics.com

VERKAUFSASSISTENT:IN TRANSPORTLOGISTIK  (LAND/SEE/LUFT)
Sales Assistant Transport Logistics (Road/Sea/Air)

Sind Sie eine aufgestellte, kommunikative Persönlichkeit mit Freude an Logistikprozessen, Organisations-
geschick und Durchsetzungsvermögen und einem Gespür für Kunden und deren Bedürfnisse und suchen 
Sie eine Stelle mit Zukunft in einem international agierenden Unternehmen? Bei Würth Logistics unterstüt-
zen Sie im Backoffice unser Sales Team mit derzeit 5 Verkaufsberatern und fungieren als Drehscheibe 
sowie als Schnittstelle zu den anderen Abteilungen. 

Ihr Profil überzeugt mit einer abgeschlossenen  
Ausbildung als Speditionskaufmann/-frau oder 
Kaufmann/-frau und Berufserfahrung in der Spedi-
tions-/Logistikbranche. Sie kommunizieren münd-
lich und schriftlich in stilsicherem Deutsch und auf 
einem guten Level in Englisch. Dank Ihrer struktu-
rierten und organsierten Arbeitsweise behalten 
Sie – trotz vielfältiger Aufgaben – den Überblick 
und priorisieren und terminieren goldrichtig. Der 
versierte Umgang mit MS-Office-Programmen ist 
eine Grundvoraussetzung.  Kenntnisse im TMS 
sind ein Plus. 

Wir bieten Ihnen eine abwechslungsreiche Tä-
tigkeit mit viel Eigenverantwortung und Selbstän-
digkeit, attraktive Anstellungsbedingungen und 
vielseitige Entwicklungsmöglichkeiten. Am Arbeits-

ort im Würth Haus Rorschach sorgen ein Restau-
rant und Fitnesscenter mit Blick auf den Bodensee 
für das körperliche Wohl unserer Mitarbeitenden 
und das Museum des Forum Würth für kulturelle 
Inspiration. Der  ÖV-Anschluss ist auf der gegen-
überliegenden Strassenseite. 

Haben wir Ihr Interesse geweckt? Dann 
freuen wir uns über Ihre Bewerbungsunterlagen an: 
jobs@wurth-logistics.com
Würth Logistics AG, Churerstrasse 10, CH-9400 
Rorschach  

Haben Sie Fragen? Herr Marco Storz, Dep. 
Head of Sales, gibt Ihnen gerne Auskunft unter  
+41 71 421 72 11

Ihr Aufgabengebiet 
• Im aktiven Telefonverkauf identifizieren und qualifizieren Sie Potenzialkunden und terminieren die 

Kundenakquise für die Verkaufsberater im Aussendienst.
• Sie koordinieren Termine der Verkaufsberater für Kundenbesuche und organisieren Meetings. 
• Für die Besuche der Verkaufsberater bei den Kunden erstellen Sie Präsentationen und bereiten die 

Verkaufsunterlagen vor. 
• In Zusammenarbeit mit dem Einkaufsteam kalkulieren Sie Verkaufspreise und erstellen Offerten.
• Sie erfassen und pflegen die Kundendaten in unserem CRM-Tool.
• Gelegentlich begleiten Sie unsere Verkaufsberater bei Kundenbesuchen. 
• Bei Eignung und Freude an direkten Verkaufsaktivitäten kann Ihnen die Stelle als Einstieg zum Ver-

kaufsberater dienen. 

http://www.wuerth-gruppe.ch/Karriere
http://www.wuerth.de/Karriere

